[image: Afbeelding met logo, symbool, Graphics, Lettertype

Automatisch gegenereerde beschrijving][image: ][image: ][image: ][image: ]    MEDIABERICHT	
Ford zet vol in op Europa: zeven nieuwe modellen en slimme technologie om bedrijven winstgevend te houden

· Ford kondigt een uitgebreide uitrol van producten en diensten aan, afgestemd op de unieke behoeften van Europese klanten

· De strategie debuteert samen met “Ready-Set-Ford”, een nieuwe wereldwijde merkstrategie gebaseerd op Fords leiderschap in werk, prestaties en off-road avontuur

· Ford zal zijn leiderschap in het bedrijfswagensegment verdedigen en uitbreiden door het aanbod en de connected services te vergroten, waarbij voertuigdata worden omgezet in meetbare productiviteit

· Ford vernieuwt het aanbod personenauto’s met vijf volledig nieuwe “multi-energy” voertuigen, die off-road DNA combineren met een eeuw aan autosport ervaring

· Ford doet een oproep tot actie: regelgeving moet aansluiten bij de realiteit van de consument en zorgen voor een flexibele transitie naar een elektrische toekomst


Amstelveen, 18 mei 2026 – Ford heeft vandaag tijdens een bijeenkomst van Europese dealers en partners zijn visie op de toekomst in Europa gepresenteerd. Met een uitgebreide uitrol van producten en technologie voor bedrijven en particuliere klanten in de komende drie jaar, bevestigt Ford zijn toewijding aan Europese autobezitters en bedrijven.

De Europese strategie van Ford wordt ondersteund door de nieuwe wereldwijde merkstrategie Ready-Set-Ford, die zich richt op de gebieden waar Ford authentiek is en zich onderscheidt: Build, Thrill en Adventure. De eerste Europese campagnes onder de vlag van Ready-Set-Ford gaan deze maand van start.

Ford Pro groeit door van voertuigfabrikant naar productiviteitspartner voor het Europese bedrijfsleven
Ford Pro, al elf jaar op rij 1 het toonaangevende merk voor bedrijfswagens in Europa, evolueert van een voertuigfabrikant naar een onmisbare productiviteitspartner voor bedrijven van elke omvang. Hierbij worden software en diensten ingezet om het rendement op elk voertuig te maximaliseren.

De strategie ondersteunt Fords wereldwijde doelstelling om 25 procent van de Ford Pro EBIT te genereren uit software en diensten. In het eerste kwartaal van 2026 steeg het aantal betaalde software-abonnementen wereldwijd met 30 procent naar 879.000.

“Ford Pro is de ruggengraat van onze Europese activiteiten,” aldus Jim Baumbick, President van Ford in Europa. “We verkopen niet alleen bedrijfswagens en pick-ups, we leveren een geïntegreerd ecosysteem van voertuigen, software en diensten. Onze voertuigen zijn marktleider, en daaromheen hebben we een productiviteitsversneller gebouwd die de concurrentie niet kan evenaren. Voor onze klanten is dat niet zomaar transport, het is een beter rendement op hun investering.”

De Uptime Services van Ford Pro maken gebruik van connected voertuigdata en voorspellende intelligentie om problemen te identificeren voordat ze ontstaan. Sinds 2019 is elk Ford Pro-voertuig uitgerust met een ingebouwd modem. Vandaag de dag zijn meer dan 1,2 miljoen Europese klanten verbonden, wat dagelijks bijna zes miljoen statusgegevens genereert. Vorig jaar alleen al leverden de connected services van Ford bijna een miljoen extra dagen uptime op voor onze klanten.

Ford Pro breidt deze mogelijkheden nu voor het eerst uit naar kleine bedrijven. Via nieuwe Dealer Uptime Services kan elke Ford-dealer een toegewijde uptime-manager worden: ze monitoren de gezondheid van het voertuig, nemen proactief contact op en bereiden onderdelen en werkplaatsen voor voordat het voertuig arriveert. Eerste pilots laten zien dat reparatietijden tot wel 50 procent kunnen worden verkort, waarbij 80 procent van de reparaties proactief 2 wordt geïdentificeerd.

Voor klanten betekent dit meer inzetbaarheid, productievere dagen en meer omzet uit elk voertuig. Voor dealers betekent het meer service-aanvragen, sterkere klantloyaliteit en een aanzienlijke stijging van het omzetpotentieel. Beide worden mogelijk gemaakt door de dealer te transformeren tot een datagestuurde productiviteitspartner.

Ford Pro breidt het productgamma tevens uit met twee nieuwe voertuigen:

· Ranger Super Duty nu beschikbaar: Extreme capaciteiten voor de zwaarste klussen in Europa
De Ranger is al elf achtereenvolgende jaren de bestverkochte pick-up van Europa. De nieuwe Ranger Super Duty breidt de familie uit naar het meest veeleisende werk ter wereld – hulpdiensten, bosbouw, mijnbouw en defensie. Hij biedt een totaal toegestaan treingewicht (laadvermogen + aanhangergewicht) van 8 ton 3,4 en kan tot 4,5 ton 4 trekken. Hij beschikt over een laadvermogen van bijna 2 ton 3, met heavy-duty ophanging, extra bodembescherming en een grote bodemvrijheid direct uit de fabriek.

· Transit City: Het gereedschap voor kostenbewuste bedrijven in 'zero-emissie' steden
De Transit City 5 is een nieuwe, volledig elektrische bedrijfswagen die specifiek is ontwikkeld voor wagenparken in drukke stedelijke gebieden. Nu meer steden overstappen op zero-emissie zones, biedt de Transit City een laagdrempelige en kosteneffectieve manier om de overstap te maken. Hij is verkrijgbaar in drie varianten, waaronder een chassis-cabine versie voor diverse carrosserie-opbouw. Hij staat later dit jaar in de showrooms.

Een nieuw tijdperk voor Ford personenauto’s in Europa
Ford heeft meer dan een eeuw race-erfgoed, met name in de rallywereld. Door dat off-road DNA te combineren met prestaties op de weg, creëert Ford voertuigen met rally-roots die zijn afgestemd op Europa. Het nieuwe Europese aanbod van Ford zal “multi-energy” voertuigen leveren waarin spanning en avontuur samengaan met controle en precisie – gebouwd voor de unieke uitdagingen van Europese Alpenpassen en bochtige dijkwegen.



Tegen het einde van 2029 lanceert Ford vijf volledig nieuwe personenauto's, gemaakt in Europa voor Europa:

· Nieuw lid van de wereldwijde Bronco-familie komt naar Europa: Deze robuuste compacte SUV zal vanaf 2028 geproduceerd worden in de Ford-fabriek in Valencia, Spanje.

· De Electric Hatch: Dit nieuwe compacte elektrische model combineert een uitgesproken design met de kenmerkende rijdynamiek van Ford – en brengt “race to road”-capaciteiten naar het B-segment.

· De Small Electric SUV: Een dynamische, volledig elektrische compacte SUV met dezelfde rally-geïnspireerde designtaal in een stadsvriendelijk pakket.

· Twee Multi-Energy Crossovers: Twee extra crossover-modellen maken het nieuwe aanbod tegen eind 2029 compleet.

Samenwerken voor snelheid en schaal
Strategische partnerschappen staan centraal in de manier waarop Ford concurreert in Europa. Door de expertise en industriële voetafdruk van Ford en zijn partners te combineren, winnen beiden aan efficiëntie en concurrentiekracht. "We werken samen met de besten om met snelheid en schaal te bewegen," aldus Baumbick.

Een praktisch pad naar CO2-vrije mobiliteit
Ford zet zich in om klanten te ondersteunen op weg naar een emissievrije toekomst. Echter, wanneer emissiedoelstellingen worden losgekoppeld van de realiteit van de vraag van de consument, zijn de gevolgen contraproductief.

Bovendien moeten “Made in Europe”-regels de realiteit van geïntegreerde regionale toeleveringsketens weerspiegelen, inclusief de rol van partners zoals Turkije, Marokko en het VK. Ford roept op tot een klantgerichte aanpak:

· Realistische doelen en de juiste laadinfrastructuur: CO2-doelen moeten de werkelijke vraag van de consument en de realiteit van de infrastructuur weerspiegelen.

· Een nieuw pad: Wetgeving moet geëlektrificeerde technologieën zoals plug-in hybrides (PHEV's) en elektrische voertuigen met een range-extender (EREV's) ondersteunen als praktisch pad naar een volledig elektrische toekomst.

· Bescherming voor kleine bedrijven: Het forceren van doelen voor bedrijfswagens werkt als een zware belasting op de loodgieters, bouwers en koeriers die de Europese economie draaiende houden.

“We bouwen geen voertuigen om aan wettelijke mandaten te voldoen; we bouwen ze voor mensen,” zei Baumbick. “De snelste route naar nul-emissie is de route die klanten daadwerkelijk zullen nemen.”

# # #

1 Based on S&P Global Mobility sales data 2025. Austria, Belgium, Britain, Czech Republic, Denmark, Finland, France, Germany, Greece, Hungary, Ireland, Italy, Netherlands, Norway, Poland, Portugal, Romania, Spain, Sweden and Switzerland.

2 According to Ford calculations.

3 Max payload varies and is based on accessories and vehicle configuration. See label on doorjamb for carrying capacity of a specific vehicle. Always properly secure cargo. Cargo and load capacity limited by weight and weight distribution.

4 When properly equipped. Max towing varies based on cargo, vehicle configuration, accessories and number of passengers.
5 Targeted range calculated through Ford internal testing. Up to 254 km targeted driving range based on full charge of Transit City. Homologated vehicle data will be provided closer to on-sale date. The declared WLTP fuel/energy consumptions, CO2 emissions and electric range are determined according to the technical requirements and specifications of the European Regulations (EC) 715/2007 and (EU) 2017/1151 as last amended. The applied standard test procedures enable comparison between different vehicle types and different manufacturers. Figures shown are for comparability purposes and should only be compared with other vehicles tested to the same technical procedures. Actual range varies due to factors such as temperature, driving behaviour, route profile, vehicle maintenance, lithium-ion battery age and condition.
	
# # #




[bookmark: _Hlk23330583]Zelf rijden
Wil je als redacteur zelf een keer met een van de nieuwe Ford modellen rijden, neem dan contact op met de afdeling PR van Ford Nederland via prfordnl@ford.com.

Lezers zijn uiteraard ook van harte welkom om een proefrit in te plannen bij één van de officiële Ford agenten. Het aanvragen van een proefrit kan via www.ford.nl/handige-links/ik-wil/proefrit-aanvragen. 

Over Ford Motor Company
Ford Motor Company (NYSE: F) is een wereldwijd bedrijf gevestigd in Dearborn, Michigan, dat zich inzet voor een betere wereld met bewegingsvrijheid voor iedereen. Het Ford+-plan van het bedrijf voor groei en waardecreatie combineert bestaande sterktes, nieuwe mogelijkheden en altijd actieve relaties met klanten om ervaringen van klanten te verrijken en hun loyaliteit te verdiepen. Ford ontwikkelt en levert een breed assortiment voertuigen, van Ford-trucks, SUV’s en bedrijfswagens tot luxe Lincoln-voertuigen en verbonden diensten. Het bedrijf doet dat via drie klantgerichte bedrijfstakken: Ford Blue, dat zich richt op het ontwerpen van iconische brandstof aangedreven en hybride voertuigen; Ford Model e, dat volledig elektrische voertuigen en embedded software ontwikkelt, en Ford Pro, dat zakelijke klanten ondersteunt bij het beter laten renderen van hun bedrijf met voertuigen en services die zijn afgestemd op hun behoeften. Daarnaast biedt Ford financiële diensten via Ford Motor Credit Company. Ford heeft wereldwijd ongeveer 174.000 mensen in dienst. Meer informatie over Ford en zijn producten en services is beschikbaar op www.corporate.ford.com. 

	Contact:
	Ford Nederland B.V.
Afdeling Public Relations
Sebastiaan van de Pol
020-5044504
prfordnl@ford.com




Ga naar www.fordmediacenter.nl voor persinformatie, aanvullend materiaal, hoge-resolutiefoto's en video´s
Volg Ford ook op Facebook, Instagram, LinkedIn of YouTube.
2

2
	

Ga naar www.fordmediacenter.nl voor persinformatie, aanvullend materiaal, hoge-resolutiefoto's en video´s
Volg Ford ook op Facebook, Instagram, LinkedIn of YouTube.
	



image1.png




image2.png




image3.png




image4.png




image5.jpeg




